VE] EN til malet Case: Flexo Wash

Frontload-salg i tysktalende Organisation: Markedsundersggelser:
lande: - Opgaver og profiler - Undersggelse af marked for
- Salg af frontloadere fastleegges for: low-cost-produkter
- Systematiske besgg hos - Tekniske medarbejdere - Potentiale i Rusland og @s-
valserensekunder - Servicekoordinator teuropa inddrages
- Vasker szlges med - Marketingjob - Effekt af vaesker sammen-
- 10 frontloadere - Koordinering af teknik lignet med oplgsningsmidler
- Folge guidelines A-Z undersgges
Vision:
Mission: » Leading in cleaning
» Succesfully developing - systems worldwide
innovative and high quality Ar 3: /
cleaning systems to satisfy » Omsztning:
needs of flexo and gravure 50 Mio. kr.
printers worldwide ° > Indtjening:
Ar 2; | to%esr
» Omsatning:
S 42 Mio. kr.
Ar 1: » Indtjening: After Sale Service:

> Omsatning: / 10 % EBIT - Indkgring af ny servicekoordinator

35 Mio. kr. - Optimering af produkter med leverandgrer

> Indtjening: Oplaering, radgivning og vejledning agentnetveerk:

10 % EBIT e .

- Opgaver og kvalificeringsprofiler fastlaeegges

- Area Sales Managers ivaerksatter oplaering

o Opbygning af salgscenter:
F&ues V&rd ler: - Organisation med agentnetvaerk, Area Sales Managers
» Flat, fast, and flexible - Opgaver og kvalificeringsprofiler fastlaegges
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